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PROPOSITION DE PARTENARIATS 
 

 

L’Institut des biens immobiliers du Canada (IBIC) est une association à but non lucratif dont le but est d’élaborer et de promouvoir 
des normes professionnelles  élevées en matière de  gestion des biens  immobiliers dans  le  secteur public  fédéral et  de  fournir un 
forum pour l'échange d'information et l'amélioration continue. 
 

Pour la première fois en 23 ans, l’Atelier national de l’Institut des biens immobiliers du Canada aura lieu à l’extérieur de la région de 
la  capitale  nationale.  Dans  un  effort  visant  à  devenir  un  organisme vraiment  national,  l’IBIC  prévoit  dorénavant  tenir  son  Atelier 
annuel dans la région seulement qu’une année sur deux. Cette année, nous sommes très enthousiastes de vous inviter à Toronto, du 
23  au  25  novembre  prochain,  pour  assister  à  l’Atelier  national  de  l’IBIC  2010,  qui  se  tiendra  au  Palais  des  congrès  du  Toronto 
métropolitain,  situé  sur  la  rue  Front  au  cœur  du  centre‐ville  très  animé  de  Toronto.  L’Atelier  comprend  une  journée  de 
perfectionnement professionnel, une réception de bienvenue, une soirée de gala marquée par une cérémonie de remise des prix et 
un symposium de deux jours. 
 

Avec notre  thème  « Innover dans  l’environnement d’aujourd’hui », nous proposerons des  séances pratiques  et utiles en mettant 
notamment  l’accent sur  les approches  innovatrices de gestion  immobilière, afin d’appuyer  les plans et priorités du gouvernement 
fédéral.  Plus  particulièrement,  nous  allons  examiner  des  questions  comme  l’élaboration  de  partenariats  avec  d’autres  ordres  de 
gouvernement,  les  universités  et  le  secteur  privé;  la  durabilité;  l’énergie  propre;  la  planification;  l’investissement;  la  gestion  de 
contrats et les stratégies de consultation auprès des Autochtones, entre autres. Comme d’habitude, le programme comportera des 
visites guidées et Toronto offre, bien sûr, toutes sortes de possibilités très intéressantes à cet égard. 
 

Pourquoi devriez‐vous participer? 

• Rejoignez plus de 250 délégués de partout au Canada; 
• Obtenez une grande visibilité avant, pendant et après l’Atelier; 
• Attirez l’attention sur vos capacités professionnelles et sur votre intérêt pour la gestion des biens immobiliers fédéraux; 
• Présentez de nouveaux produits ou dévoilez de nouvelles stratégies; 
• Entretenez ou renouvelez les liens personnels avec vos clients actuels ou vos anciens clients; 
• Profitez d’avantages importants par le biais de divers niveaux de participation. 
•  TARIFS D’INSCRIPTION RÉDUITS POUR TOUS LES COMMANDITAIRES ET EXPOSANTS 
 
Profil des délégués 

• Ils ont de l’intérêt pour ce qui est de la gestion des biens immobiliers fédéraux; 
• Ils participent aux achats, à la passation de marchés et à la gestion des biens immobiliers dans le secteur public; 
• Ils représentent, en somme, tous les organismes du secteur public fédéral, provincial et municipal, de même que du secteur 

privé; 
• Ils assument diverses fonctions administratives allant de l’élaboration et la mise en œuvre des politiques et des programmes 

jusqu’à la gestion et à l’exécution de projets, en passant par l’évaluation des risques; 
• Ils sont responsables de la gestion de plus de 30 000 000 hectares de terre et de plus de 45 000 bâtiments au Canada. 
 
Pour personnaliser un plan pour votre entreprise, veuillez communiquer avec : 

Robin Baldwin 
Coordonnatrice, Salon commercial et partenariat 
Institut des biens immobiliers du Canada 
Tél. :    (613) 729‐6117 
Téléc. :     (613) 729‐6206 
Courriel :   robin.baldwin@thewillowgroup.com 
Web :     www.rpic‐ibic.ca 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Investissement Possibilité Avantages que cela permet d’obtenir 
25 000 $ Soirée de gala : 

  Réception 
  Dîner 
  Divertissement 
 
Endroit : 
InterContinental 
Toronto Centre 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• Reconnaissance du titre : « La soirée de gala de l’Atelier national de l’IBIC vous est 
présentée par << insérer le nom de l’entreprise >> »; 

• Affichage exclusif et abondant sur place de la dénomination sociale et du logo de 
l’entreprise lors de la soirée de gala; 

• Possibilité de prendre la parole à l’occasion du dîner de la soirée de gala; 

• Kiosque d’exposant aménagé gratuitement au salon professionnel (valeur : 2 250 $); 
• Impression du logo de l’entreprise sur les billets de l’événement remis aux délégués 
inscrits; 

• Demi‐page de publicité gratuite dans le programme d’activités de l’Atelier national*; 

• Présentation du profil d’entreprise dans le programme de l’Atelier; 
• Deux laissez‐passer gratuits pour le Symposium, y compris la réception de bienvenue et 
la soirée de gala (une valeur de 1 900 $); 

• Huit autres laissez‐passer gratuits à la soirée de gala à l’intention de vos collègues 
et/ou de vos clients (une valeur de 600 $); 

• Deux places à la table d’honneur de la soirée de gala; 

• Espace publicitaire fourni pour trois numéros du cybermagazine de l’IBIC*; 

• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés sur le contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 
• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires; 

• Visibilité constante par le biais de l’affichage sur place durant les événements se 
rattachant à la série de déjeuners‐causerie de l’IBIC; 

• Possibilité de donner un article destiné au sac des délégués; 

• Remise d’insignes nominatifs spéciaux; 
• Premier droit de refus pour l’Atelier national 2011 de l’IBIC. 

12 000 $ Réception de 
bienvenue 
 
Endroit : Tour du 
CN 
 
 
 
 
 
 

• Reconnaissance du titre : « La réception de bienvenue de l’Atelier national de l’IBIC 
vous est présentée par <<insérer le nom de l’entreprise>> »; 

• Affichage exclusif et abondant sur place de la dénomination sociale et du logo de 
l’entreprise lors de la réception de bienvenue; 

• Possibilité de prendre la parole à l’occasion de la réception de bienvenue; 

• Kiosque d’exposant aménagé gratuitement au salon professionnel (valeur : 2 250 $); 
• Impression du logo de l’entreprise sur les billets de l’événement remis aux délégués 
inscrits; 

• Espace publicitaire gratuit de la taille d’une carte d'affaires dans le programme 
d’activités de l’Atelier national*; 

• Deux laissez‐passer gratuits pour le Symposium, y compris la soirée de gala (valeur : 
1 900 $); 

• Quatre autres laissez‐passer gratuits à la soirée de gala (valeur : 300 $); 

• Deux places à la (aux) table(s) des invités de marque lors de la soirée de gala;  

• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 
• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires; 

• Possibilité de donner un article destiné au sac des délégués; 

• Remise d’insignes nominatifs spéciaux; 
• Premier droit de refus pour l’Atelier national 2011 de l’IBIC. 

VENDU 

VENDU 
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Investissement Possibilité Avantages que cela permet d’obtenir 
10 000 $ Perfection‐

nement 
professionnel 

• Partenariat exclusif pour la journée au complet; 
• Possibilité de prendre la parole pendant cinq minutes à l’occasion de l’allocution 
d’ouverture; 

• Possibilité de présenter chacun des quatre volets simultanés de PP d’une journée; 
• Espace publicitaire gratuit de la taille d’une carte d'affaires dans le programme 
d’activités de l’Atelier national*; 

• Deux laissez‐passer gratuits pour le Symposium, y compris la réception de bienvenue et 
la soirée de gala (valeur : 1 900 $); 

• Deux laissez‐passer gratuits à la soirée de gala (valeur : 150 $); 

• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 

• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires; 

• Possibilité de donner un article destiné au sac des délégués; 

• Remise d’insignes nominatifs spéciaux. 

8 000 $ Insigne 
nominatif 
 
 

• Présentation de la dénomination sociale et du logo du partenaire sur TOUS les insignes 
nominatifs distribués aux délégués, aux conférenciers et aux exposants; 

• Espace publicitaire gratuit de la taille d’une carte d'affaires dans le programme 
d’activités de l’Atelier national*; 

• Un laissez‐passer gratuit pour le Symposium, y compris la réception de bienvenue et la 
soirée de gala (valeur : 950 $); 

• Deux laissez‐passer gratuits à la soirée de gala (valeur : 150 $); 

• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 

• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires; 

• Possibilité de donner un article destiné au sac des délégués; 

• Remise d’insignes nominatifs spéciaux. 

7 500 $ 
 

Audiovisuel 
 
 
 

• Ajout du logo du partenaire dans TOUTE la documentation liée au programme et dans 
TOUS les diaporamas présentés au cours de l’Atelier national afin de valoriser l’image 
de marque durant la tenue de l’ensemble des séances et des activités; 

• Espace publicitaire gratuit de la taille d’une carte d'affaires dans le programme 
d’activités de l’Atelier national*; 

• Un laissez‐passer gratuit pour le Symposium, y compris la réception de bienvenue et la 
soirée de gala (valeur : 950 $); 

• Deux laissez‐passer gratuits à la soirée de gala (valeur : 150 $); 

• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 

• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires; 

• Possibilité de donner un article destiné au sac des délégués. 

VENDU 

VENDU 

VENDU 



Atelier national de l’IBIC 2010 – Possibilités de partenariat 

Investissement Possibilité Avantages que cela permet d’obtenir 
 

7 500 $  
 

Traduction  
 
 
 

 

• Présentation de la dénomination sociale et du logo du partenaire sur L’ENSEMBLE de la 
documentation imprimée pendant toute la durée de l’Atelier; 

• Reconnaissance des services d'interprétation dans le programme des activités; 

• Un laissez‐passer gratuit pour le Symposium, y compris la réception de bienvenue et la 
soirée de gala (valeur : 950 $); 

• Deux laissez‐passer gratuits à la soirée de gala (valeur : 150 $); 

• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 

• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires; 

• Possibilité de donner un article destiné au sac des délégués; 

• Remise d’insignes nominatifs spéciaux. 

 

5 000 $ chacun 
 
 

 

Discours‐
programme 
 
(Seulement  trois  
un disponible) 

 

• Possibilité de présenter le conférencier ou la conférencière et de formuler des 
observations finales de la séance; 

• Présentation gratuite de la dénomination sociale dans le programme d’activités de 
l’Atelier; 

• Un laissez‐passer gratuit pour le Symposium, y compris la réception de bienvenue et la 
soirée de gala (valeur : 950 $); 

• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 

• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires; 

• Remise d’insignes nominatifs spéciaux. 
 

12 000 $ 
 
 

 

Sac des 
délégués 
 

 

• Présentation de la dénomination sociale et du logo du partenaire sur le sac des 
délégués distribués à tous les délégués, conférenciers et exposants afin de renforcer 
l’exposition et la stratégie de marque; 

• Possibilité de donner d’autres articles à ajouter dans le sac‐cadeau; 

• Présentation gratuite de la dénomination sociale dans le programme d’activités de 
l’Atelier; 

• Deux laissez‐passer gratuits pour la soirée de gala; 

• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 

• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires. 

2 VENDU 

VENDU 

VENDU 
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Investissement Possibilité Avantages que cela permet d’obtenir 
8 000 $ 
 
ou partagez 
l’exposition pour 

4 000 $ chacun 
 

Programme 
 
Quantité prévue de 
programmes 
imprimés : 
Environ 300 
 
 

• Reconnaissance du soutien de l’entreprise au programme d’activités : « Ce programme 
a été produit grâce au soutien généreux de << insérer la dénomination sociale et le 
logo >>. » 

• Possibilité de présenter un énoncé d’entreprise d’un quart de page dans le programme 
d’activités; 

• Deux laissez‐passer gratuits à la soirée de gala à l’intention de vos collègues et de vos 
clients; 

• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 

• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires. 

3 000 $ chacun 
 

 

Déjeuners 
 
 

• Durant un déjeuneur, disposition d’affiches aux tables de buffet; 
• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 

• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires. 

3 000 $ chacun 
 
 

Petits 
déjeuners 
 
 
 

• Durant un petit déjeuner, disposition d’affiches sur le présentoir à nourriture et les 
commodes réparties dans la salle; 

• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 

• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires. 

1 000 $ chacune 
 

Pauses 
rafraîchisse‐
ments 
 
 

• Durant une pause rafraîchissement, disposition d’affiches sur le présentoir à nourriture 
et les commodes réparties dans la salle; 

• Possibilité de présenter des articles dans le cybermagazine de l’IBIC**; 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au contenu de l’Atelier national; 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et ses hyperliens; 

• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au moyen d’annonces 
verbales, d’affiches et de diapositives des commanditaires. 

 

VENDU 

VENDU 
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Salon commercial de l’Atelier national de l’IBIC 
Tous les kiosques viennent avec les avantages suivants : 

• Possibilité de vous positionner comme chef de file de l’industrie 
auprès des décideurs des secteurs public et privé 

• Possibilité unique d’établir des relations au sein de la 
communauté des biens immobiliers fédéraux 

• Éducation des jeunes professionnels sur les tendances et les 
produits actuels 

• Présentation de votre produit ou service aux décideurs de 
demain 

• Accès aux séances plénières et aux discours‐programmes 

• Possibilité d’assister aux discours principaux du petit déjeuner; 
• Reconnaissance sur place tout au long de l’Atelier national au 
moyen d’annonces verbales, d’affiches placées partout sur les 
lieux de la tenue de l’Atelier et de l’ajout de mentions dans les 
présentations électroniques diffusées ou projetées sur les lieux 

• Reconnaissance dans le programme remis aux délégués 

• Présentation du profil d’entreprise sur le site Web de l’IBIC et 
ses hyperliens 

• Possibilité de donner un article destiné au sac des délégués 

• Possibilité de présenter des idées d’exposés à ajouter au 
contenu de l’Atelier national 

• Une prise de courant double de 1 500 watts (120 volts) 
• Deux billets à la réception de bienvenue qui aura lieu à la tour 
du CN 

• Prix d’inscription réduit au Symposium (650 $); 

• Deux billets gratuits pour le petit‐déjeuner par kiosque; 

• Deux billets gratuits pour le déjeuner par kiosque; 

• Remise d’insignes nominatifs spéciaux 

• Accès Internet disponible moyennant des frais supplémentaires 

Investissement Possibilité 
 
2 250 $ 
 

 
Kiosque pour les exposants du 
Symposium 
(mercredi et jeudi) 
 
( 18  5 kiosques disponibles) 

 

• Espace de 10 pi. par 10 pi., comprenant une table d’exposition 
drapée, le mercredi et le jeudi; 

• Draperies de fond de 8 pi. et draperies latérales de 3 pi. 11 po.; 

• Personnalisation du kiosque disponible sur demande. 

 
2 500 $ 
 

 
Forfaits Atelier 
(Perfectionnement 
professionnel et Symposium) 
et kiosque d’exposition 
(Du mardi au jeudi) 
 
( 18  5 forfaits disponibles) 

 

• Espace de 10 pi. par 10 pi., comprenant une table d’exposition 
drapée, le mercredi et le jeudi; 

• Draperies de fond de 8 pi. et draperies latérales de 3 pi. 11 po.; 

• Personnalisation du kiosque disponible sur demande. 

 ET AUSSI : 
Table d’exposition dans la salle d’assemblée plénière, le mardi 
(Perfectionnement professionnel) 

 
1 500 $ 

 
Table d’exposition lors du 
Symposium 
(mercredi et jeudi) 
 
(sept tables d’exposition de disponibles) 

 

• Espace de 6 pi. par 6 pi., comprenant une table d’exposition drapée 

 
*    Fournir des illustrations prêtes à photographier 

**  Doivent être informatifs et pertinents pour la communauté des biens immobiliers 
 

Pour obtenir des renseignements supplémentaires, veuillez communiquer avec : 
 

Robin Baldwin 
Coordonnatrice, Salon commercial et partenariat 

Institut des biens immobiliers du Canada 
Tél. : (613) 729‐6117 ; Téléc. : (613) 729‐6206 

COURRIEL : robin.baldwin@thewillowgroup.com 
www.rpic‐ibic.ca 


